
DE SISTEMA DE CONTROL INTERNO

¡CONTROL
INTERNO! 
A través de lecciones interactivas y nuevo material 
disponible, podrás conocer todo acerca del control 
interno de la compañía, adquirir habilidades valiosas 
que impulsarán tu capacidad para gestionar riesgos 
y garantizar el cumplimiento de los procesos.

Accede al curso en SuccessFactors a través de esta ruta:

Jim Romero, gerente 
de Auditoria, nos 
cuenta más de esta 
actualización y de la 
importancia de 
realizar el curso. SuccessFactor/Mi Aprendizaje/Sistema de Control Interno – Argos

En él podrás ampliar conceptos asociados a la protección y generación de 
valor dentro de nuestra compañía.

GESTIÓN INTEGRAL DE RIESGOS

Carmen Aidée
Aspiazu,

gerente de Cadena de 
Abastecimiento, una de 
nuestras usuarias más 
activas en la implementación 
del Sistema de Gestión 
Integral de Riesgos. 

¡Conoce más acerca de 
nuestra gestión integral 
de riesgos aquí! 

MIRA EL

TESTIMONIO DE

En Argos hemos creado un catálogo que incluye productos, 
soluciones y servicios que promueve proyectos e iniciativas 
respetuosas con el medioambiente, demostrando nuestro 
compromiso con un futuro sostenible y nuestra meta 
de ofrecer concreto carbono neutro para el año 2050.

soluciones
verdes

PORTAFOLIO de

Conoce nuestro portafolio dando clic aquí

AL DÍA
guatemala Enero

2024

INFORMACIÓN IMPORTANTE

APRENDE CÓMO MANTENERTE PROTEGIDO
EN NUESTRO VIDEO INFORMATIVO.

Las brechas de seguridad informática permiten a los 
ciberdelincuentes hallar rutas de acceso a tu información 
y les permite clonar, secuestrar o hurtar datos 
con�denciales y sensibles de tu vida personal y laboral.

*Si un correo electrónico o mensaje de texto te genera descon�anza, puedes reportarlo a la mesa de ayuda, a través del correo: emma@summa-sci.com

Saber reconocer estos correos y qué acciones 
tomar te pondrán un paso más allá, a ti y a tu 
empresa, de cualquier ataque cibernético.

CORREO ELECTRÓNICO 
SOSPECHOSO?

Guardianes
Digitales

Todo lo que debes saber
sobre cibersguridad

¿Sabes identi�car
y qué hacer ante un 

aquí

 

y para que conozcas y consideres las 
festividades de los territorios con
los que haces equipo. 

CALENDARIO
centroamérica

2024

Haz clic aquí para acceder al calendario 

¡LOGRAMOS UN

HISTÓRICO 
HITO
QUE QUEREMOS 
CELEBRAR JUNTOS!

compañía listada en la Bolsa de Valores 
de Nueva York desde 2015. 

Hemos cerrado con éxito
la transacción que combina nuestras operaciones en 
Estados Unidos con Summit Materials,

Marcamos el inicio de una nueva en la industria de 
materiales de construcción y creamos una plataforma 
líder en el sector con escala nacional en Estados Unidos.

Conoce los detalles 
de este hito dando 

clic aquí 

¡Han llegado los Guardianes Digitales!, y están listos para 
enseñarnos a tomar las medidas de seguridad necesarias en la red. 

CENTRO DE DISTRIBUCIÓN DE
OCCIDENTE A ESCUINTLA
Con el objetivo de optimizar la e�ciencia y la 
cercanía a nuestros clientes y mejorar las 
condiciones de nuestros colaboradores, hemos 
trasladado nuestra bodega de Amatitlán a una 
nueva ubicación en Escuintla, a partir del 1 de 
febrero de 2024.

Este movimiento estratégico tiene como 
objetivo es acercarnos más al mercado 
objetivo, ampliar la capacidad de 
almacenamiento, mejorar las condiciones de 
los colaboradores y la de los aliados logísticos

Rudy Anavisca, supervisor de bodega, comenta sobre este cambio: 
"En lo personal, el cambio de bodega representó un reto el cual 
nos deja varios aprendizajes. En cuanto a la expectativa creo que 
podemos crecer como equipo ya que se incrementarán los pedidos 
de los clientes y habrá más e�ciencia con las entregas".

CONTINÚA POTENCIANDO
SUS HABILIDADES

En diciembre de 2023, inició una formación de 
ocho horas centrada en actualizar sus 
conocimientos sobre los pasos de venta, 
empleando técnicas de neuroventas y PNL para 
cumplir objetivos y garantizar la satisfacción del 
cliente. Los temas abordados incluyeron: la 
mentalidad de éxito, proceso de ventas y la 
creación de un speech de ventas efectivo. 

En enero de 2024 la formación continuó con 
énfasis en guía administrativa y proceso de 
prospección. El proceso de certi�cación abarcará:

El equipo comercial inició un proceso integral de certi�cación cuyo objetivo es incrementar 
capacidades comerciales en la fuerza de ventas, para asegurar el logro de los objetivos de la 
compañía y el crecimiento profesional de nuestros asesores comerciales.

Formación en ventas.

Prospección.

Administración.

Prácticas en campo.

Evaluaciones teóricas.

Formación diciembre 2023

Formación enero 2024

Logramos un cumplimiento
del 105 % del presupuesto

Resaltamos el esfuerzo del área 
comercial y el trabajo en equipo de 
todas las áreas para asegurar que ese 
esfuerzo se traduzca en soluciones 
extraordinarias para nuestros clientes.


